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Lenseignement supérieur, en formation initiale scolaire,
en apprentissage et en formation pour adultes

Licence Professionnelle Agro-ressources et Environnement,
specialité Commercialisation & lInternational des Vins et Spiritueux

Objectif general de la formation

Former de futurs professionnels aux metiers du commerce international des vins et spiritueux

Conditions daccueil des ¢tudiants en formation initiale scolaire

Depot dun dossier de candidature suivi dun entretien sur le projet professionnel et la motivation pour la
formation.

Accueil detudiants  ayant au minimum valide un dipléme Bac +2 : BTS Commerce international, BTSA
Technico Commercial Vins et Spiritueux, BTSA Viticulture-Oenologie, DUT de Commerce, BTS Hotellerie/
restauration avec mention sommellerie, LEA, DUT GEA.

Conditions d'accueil des ¢tudiants en formation par apprentissage

Conditions identiques & la formation initiale scolaire mais les ¢tudiants doivent en plus avoir frouve une
entfreprise dans le secteur des vins et spiritueux et signe un contrat dapprentissage. Lentreprise est le lieu
privilegie ou les apprentis pourront mettre en ceuvre des missions lices o lexport et/ou import.

Conditions d'accueil des ¢tudiants en formation pour adultes

Formation ouverte dans le cadre dun Cong¢ Individuel de Formation.

Les ¢evaluations mises en place au cours de la formation professionnelle

Des ¢preuves de contréle continu et des ¢preuves terminales servent & la delivrance du diplome.

Les modules d'enseignements et objectifs de formation

3 types de modules sont developpes dans la formation
~ Modules de positionnement servant & la remise & niveau

- Techniques marketing appliquées aux vins et spiritueux : demarche marketing, analyse du marche, la
segmentation des marches et le positionnement, le Marketing Mix et les 4 P : presentation des differentes
composantes du mlx et des strategies possibles, application pour les Vins et Spriritueux.

- Negociation vente appliquée au secteur des vins et spiritueux : role et missions du négociateur, préparation
de l'entretien de vente, ¢tapes de l'entretien de vente et les differentes situations de negociation.

- Connaissance secteur champagne : Approches technique, ¢conomique et commerciale des filieres
Ces trois modules representent un ¢quivalent de 2 ECTS

~ Modules communs & lensemble des specialites de la Licence Professionnelle Agro-ressources et
Environnement :

- Construction du projet professionnel (4 ECTS)
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Lenseignement supérieur, en formation initiale scolaire,
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Licence Professionnelle Agro-ressources et Environnement,
specialité Commercialisation & lInternational des Vins et Spiritueux

- Projet tuteuré (tous les mardis, pendant 6 mois en bindbme dans une entreprise, 6 ECTS) : (maison de
Champagne, cooperative, viticulteur ..). Exemples d'actions : recherche dimportateurs, ¢tude de marche,
preparation de salons & linternational.

- Mission professionnelle (a I'¢tranger, de 4 a 6 mois, 18 ECTS) : Exemples de missions : mises en place
daction de sourcing pour importateurs, prospection, actions de marketing (creation de supports de
communication, ¢tude de marche ), actions de reporting ... Entreprises : importateurs, wineries, organisme
de communication /¢venementiel specialises dans les vins et spiritueux, consultants specialises vins et
spiritueux.

- Traitement de linformation (3 ECTS) : mattrise des outils bureautiques, analyse de données, maitrise orale
et ecrite de l'oral disciplinaire

- Outils de gestion (3ECTS) : acquisition de la culture dentreprise necessaire & lintegration sur le marche
du travail

~ Modules du domaine de specialite

- Connaissance du secteur vitivinicole et des spiritueux (6 ECTS) : Le produit et sa production, [¢conomie
europeenne et mondiale du secteur des VS, les organismes de regulation de la filiere. Degustation et
analyse de la filiere.

- Techniques commerciales internationales appliquées (6 ECTS) : le financement de la vente & linternational,
la logistique daccompagnement de la vente et la supply chain, lassurance des risques, la prise en
compte des contraintes juridiques (en general et pour les vins et spirituecux).

- Langue vivante ¢trangere | Anglais (4 ECTS) : domaines de la communication commerciale et technique

- Langue Vivante ¢trangere 2 Allemand ou Espagnol (2ECTS) : domaines de la communication technique
et commerciale.
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Licence Professionnelle Agro-ressources et Environnement,
specialité Commercialisation & lInternational des Vins et Spiritueux

- Marketing export (6 ECTS) : Le marketing applique aux vins et spiritueux (¢tude des marches et adaptation
du Marketing Mix), negociation, gestion du service export.

Crille horaire des enseignements (premier semestre de formation)

Travaux pratiques

Disciplines Cours Travaux diriges
Positionnement Marketing 20 h
Ne¢gociation 15 h
Champagne (approche technique et
! 25h
¢conomique)
Domaine commun | Construction projet professionnel 40 h
Traitement de linformation (informatique
et travail sur voyage de¢tude en fin de I 5h informatique
formation)
Outils de gestion /5h
Domom; ngnoissonce du secteur vitivinicole et 50 h 70 h
professionnel spiritugux
T@chpiquzs commerciales internationales 34 h 36 h
appliquees
Anglais commercial (40h) et techniques 50 h 50 h
(30h)
LVII (allemand/espagnol) 20 h
Marketing 8 h 62 h

Autres modalites pedagogiques

Voyage d'¢tude : amene ¢tudiant & parfaire sa connaissance du tissu socio-¢conomique de son futur
secteur demplois

Competences acquises

Quatre grands groupes de competences sont visees par le diplome :

- Competences produit : Connaissances des process delaboration, methodologie de la degustation,
principaux vignobles mondiaux.

- Competences techniques du commerce international : incoterm, facturation & lexport , organisation de la
logistique, paiement, calcul d'un prix export.

- Compétences marketing export : diagnostic export, ¢tude de marche, organisation dune prospection
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(avec ou sans deplacement), approche culturelle des marches , adaptation du plan de marcheage

- Competences transversales : utilisation de loutil informatique (hotamment construction site Internet),
management, recherche d'emploi.

Poursuite detudes

Lobjectif de la Licence Professionnelle est linsertion directe sur le marche du travail apres la formation. Il n'y
a donc pas de poursuite detudes. Des compétences complementaires peuvent etre cependant acquises
lors de periodes de formation intra-entreprises

Contact

Francine Viard, enseignante de commerce et coordinatrice du dispositif CIVS, francine.viard@educagri.fr
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